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Amagno

Neuer Anstrich fürs Partnerprogramm
Immer mehr Unternehmen setzen auf den 
„Digital Workplace“ und hybrides Arbeiten. 
Das bekommt auch der ECM-Anbieter Amag-
no zu spüren. So verzeichnet das Unterneh-
men seit 2020 jährlich einen Umsatzwachs-
tum in der Cloud von 65 Prozent und zählt 
damit zu den relevanten ECM-Anbietern im 
deutschen Mittelstand. Um der steigenden 
Nachfrage gerecht zu werden, hat sich das 
Softwareunternehmen deshalb dazu ent-
schlossen, sein Partnernetzwerk weiter zu 
stärken. „Wir haben die Vision, mit unse-
ren Partnern gemeinsam stark zu wach-
sen. Für starkes Wachstum bedarf es einer 

abgestimmten Planung und des 
Willens einer Umsetzung und 
gegenseitiger Unterstützung“, 
erklärt Tobias Krösche, Senior 
Business Development Mana-
ger bei Amagno. Damit den 
Systemhäusern, Resellern und 
Integratoren der Einstieg in den 
Vertrieb von „Amagno“ künftig 
noch leichter gelingt, erhielt 
das Amagno Partnerprogramm in den ver-
gangenen Monaten einen neuen Anstrich. 
„Partnerschaft bedeutet für uns Vertrauen in 
eine erfolgreiche Zukunft. Deshalb kommu-

nizieren wir stets offen, erarbeiten 
eine gemeinsame Strategie, über-
prüfen unsere gemeinsamen Zie-
le in regelmäßigen Terminen und 
unterstützen uns gegenseitig“, so 
Krösche. Das Partnermanagement 
unterstützt bei der Umsetzung von 
ersten Projekten, Produktpräsen-
tationen bei Kunden oder gemein-
samen Marketing-Aktivitäten. Im 

Amagno Solution Store können die Reseller 
zudem auch weiterhin ihre eigenen Lösun-
gen bewerben.
www.amagno.de

Tobias Krösche

ecoDMS/cobra CRM

„Ein ideales Paar“ nahtlos miteinander verknüpft
Ruthardt Softwaretechnik hat für „ecoDMS“ 
eine Schnittstelle zum Customer-Relation- 
ship-Management (CRM)-System „cobra“ 
entwickelt. Diese ermöglicht die Integrati-
on der in „cobra“ erstellten Dokumente in 
die revisionssichere Ablage von „ecoDMS“ 
inklusive automatischer Verschlagwortung. 

Anwender des CRM-Systems können direkt 
auf die in „ecoDMS“ hinterlegten Doku-
mente zugreifen, wobei das DMS im Hin-
tergrund agiert. Die Anbindung basiert 
auf der offiziellen „cobra“-Integrations-
schnittstelle sowie der in „ecoDMS“ offen 
gelegten JSON-REST-API.  Das CRM-System 

„cobra“ verfügt mit etwa 18.000 Installa-
tionen über eine breite Kundenbasis und 
ist aufgrund seiner Flexibilität und Funkti-
onalität eines der führenden Systeme zum 
Leadmanagement.
www.ecodms.de
www.cobra.de 
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Dymo LabelWriter 4 XL
 � Thermo-Direkt-Technologie
 � Druckt bis zu 53 Etiketten pro Minute 
 � 300 dpi Auflösung 

Bestell-Nr. 498925 (S0904950)
HEK 136,06 €

Dymo XL-Versandetiketten
 � Größe: 104 x 159 mm
 � 220 Etiketten 

Bestell-Nr. 498932 (S0904980)
HEK 16,06 €

S O R T I M E N T,  D A S  Ü B E R Z E U G T

Schnell im Druck
Druckt auf zahlreiche DYMO LabelWriter-
Etikettenstile für eine Vielzahl  
von Anwendungs  bereichen im Büro  
und Gewerbe.

https://www.dexxit.de



